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Fundraising Schema

Fundraiser =
Vermittler

Spender/in

Der 
unterstützungs-

würdige Fall

Information Bitte

ReaktionSpende
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Kommunikationskanäle
Information Bitte Reaktion Spende Preis

persönlich Interaktiv Interaktiv hoch
einfach, evtl. 

techn. 
komplizert

kompliziert

einfach

einfach

kompliziert

einfach

einfach

Sehr teuer

telefonisch Interaktiv Interaktiv hoch teuer

Brief/Mailing einweg einweg mittel günstig

e-Mail einweg einweg mittel/niedrig günstig

Plakate /Broschüren einweg einweg mittel/niedrig teuer

Internet
interaktiv einweg niedrig günstig

Magazin einweg einweg mittel/niedrig günstig
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Fundraising Zielscheibe

MedienBehörden

Private

Andere 
Organisationen

Firmen
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Zielgruppenorientierte Verzahnung

Zielgruppe

Angebot

Verwendungszweck

Kommunikationskanal

Nothilfe

16-jährige

sms

LSV-Patenschaft
Spende auf Handy-Rechnung
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Fundraising Pyramide

Grossspenden-Programme
Legate, Behörden

Patenschaften, Clubs

Mitglieder, GönnerInnen
Spender/innen

warme Adressen

Externe Kontakt- und Geldquellen

Fundraising
A

dressgew
innung
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Fundraising Ziele

mehr Geld
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mehr Aktivitäten

mehr SpenderInnen

mehr Aquisition

Weniger Kosten

mehr Spenden

Höhere Durchschnittsspenden

bessere ResponseLängere 
Lebensdauer



Steuerung des Fundraisingmix

Einnahmen

Ausgaben Verfügbares Netto-Resultat
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Steuerung des Fundraisingmix (2)
Fiktives Beispiel

Einnahmen aus Mailing an SpenderInnen

Ausgaben Netto Resultat

Einnahmen aus Mailing an PatInnen

Ausgaben Netto Resultat

Einnahmen aus Direct Dialog Aktion

Ausgaben

Defizit
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Kosten
• Stückabhängige Kosten > Massnahmen

- Adressen
- Drucksachen
- Graphische Konzepte etc.

• Andere Programmkosten > Programme
- Konzepte
- spezifische Begleitmassnahmen

• Indirekte Kosten > Programme
- zuordenbare Lohnkosten
- entsprechend umgelegte Betriebskosten

Patenschaftsberichte/Updates

Patenschaftsprogramm
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Herzlichen Dank!
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Kontaktinformation
grsbox ...

Sibylle Grosjean
Postfach

8039 Zürich
043 / 333 01 13

service@grsbox.ch
www.grsbox.ch
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